COACHING PRZEDSIEBIORCZOSCI
Uczestnik zaje¢ dowie sig:

jak dotrze¢ do klienta i rozpoznaé jego potrzeby
,,Jesli nie zbudujesz swojego marzenia, ktos inny cie zatrudni, ) _ _ o
aby$ pomégl mu zbudowaé jego.” jak nawigzac¢ i podtrzymac relacje biznesowe

Tony Gaskins co to jest marketing

jak przeprowadzi¢ komercjalizacj¢ produktu, ustugi

Masz pomyst na firme, a nie jestes pewny co z tym zrobi¢ jak budowac sie¢ kontaktow
- pomozemy podjaé ci wiasciwg decyzje.

jak zaprezentowac swoja oferte handlowa

Odkryj swoj potencjat - poznasz swoje pozytywne strony.

Liczba godzin 35 godzin (7 sesji po 5godz/sesja)

Liczba miejsc ograniczona.

Zajecia, dzigki ktorym zdecydujesz si co dalej. Uczestnicy otrzymuja na koniec zaswiadczenie o ukonczonych
warsztatach.
Sesje coachingowe skierowane sa do 0sob planujacych rozpoczecie Zajecia sa bezplatne.
wiasnej dziatalno$ci gospodarczej.
Warsztaty oparte sg na finskiej metodzie toy-model,
prowadzonych przez dwoch coachow. Kontakt:

e Anna Pycz doradca zawodowy

87 644-49-13, stan 14; pycz@pup.augustow.pl

e Anna Chmielewska doradca zawodowy

87 644-49-11, stan. 16, chmielewska@pup.augustow.pl

' Powiatowy Urzad Pracy w Augustowie
Swiadomy przzdsifgbiorca ma wieksze szanse wsrod konkurencji. ul. Mickiewicza 2, 16-300 Augustow

sekretariat@pup.auqustow.pl
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